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摘　要 : 专利技术壁垒是在知识产权保护水平提高的基础上出现的新型贸易壁垒 , 其对国际贸易

的影响日益加深。介绍了专利技术壁垒的基本形式 , 分析了专利技术壁垒的应用对国际贸易的影

响 , 指出中国企业应通过加强自主技术开发 , 积极应对国外专利诉讼 , 组建专利联盟等措施应对

国际专利技术壁垒。
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　　随着国际知识产权保护水平的提高 , 专利技术

壁垒作为知识产权壁垒的一种重要表现形式 , 成为

实施贸易保护主义的重要手段。专利技术壁垒是在

知识产权法律保护状态下衍生的 , 其具有表面合法

性 , 又与国家利益密切相关 , 因此专利技术壁垒相

比其他贸易壁垒威力更强 , 影响更大 , 更能起到限

制进口的作用。

一、专利技术壁垒的表现形式

(一) 专利与标准结合构成的技术性壁垒

传统的技术标准是人们公知、公用、无偿使用

的技术。但是在高新技术领域制定技术标准时没有

成熟的公知技术可供使用。高新技术领域的技术成

果几乎都被专利技术覆盖。一些标准化组织为了制

定法定标准 , 要与专利权人谈判 , 签订合同 , 使权

利人得到利益的同时 , 对权利做出一定的限制 , 如

专利权人应对使用者提供不可撤销的权利许可等。

此外 , 还有大量的高技术发明者 , 有足够的垄断能

力 , 不希望成为法定标准 , 而凭自己的技术优势形

成事实标准。事实标准中的专利权就完全是专利权

人自己的私权了 , 对自己的专利技术是否许可给他

人使用以及使用费的确定 , 他人都无权干涉。可

见 , 与专利技术相结合的技术标准比传统的技术标

准更具杀伤力 , 发展中国家为发展高新技术产业 ,

往往要不可避免地向权利人支付高额的使用费 , 极

大地限制了高技术产品的自由流通。

目前 , 我国很多企业的出口已经受到国际市场

专利技术壁垒的影响。华为、中兴、康佳、创维、

TCL等多家知名企业在拓展海外市场时都曾遭遇专

利技术壁垒。其产品进入国外市场时往往被要求取

得多达十几项的认证 , 有些标准相互交叉重合 , 而

办理一项国际认证至少需要半年时间 , 致使产品出

口成本骤增。

(二) 运用专利战略构筑专利壁垒

11在发展中国家大规模申请专利。跨国公司
为维护自身技术优势 , 充分发挥技术的效益 , 在发

展中国家通常采用“产品未到 , 技术先行”的办

法 , 先在发展中国家大规模申请专利 , 之后再进行

投资。20世纪 90年代以后 , 跨国公司在华专利申

请量以平均每年 30 %的速度高速增长。跨国公司

的专利“攻势”集中于通信、计算机、家电、医

药、汽车等领域。从历年我国的发明专利授权数量

上看 , 外国的授权都占一半以上 (见表 1) 。2007

年我国授权的发明专利中 , 国内31 945件 , 占发明

专利授权总量的 4710 % , 国外36 003件 , 占发明专

利授权总量的 5310 %。2008 年我国授权的发明专

利中 , 国内 46 590件 , 占发明专利授权总量的

4917 % , 国外47 116件 , 占发明专利授权总量的

5013 %。国外公司凭借自己的知识产权优势 , 不仅

依靠基础专利占据市场 , 而且将后续改进技术和外

围相关技术都申请专利 , 形成专利池 , 使竞争对手

难以突破。

21专利侵权择时起诉。跨国公司在对我国企
业进行侵权指控时非常注意时机。在中国企业侵权

之初 , 往往不起诉 , 等到中国国内市场成长起来后

再起诉中国企业 , 迫使其或退出市场 , 或支付巨额
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专利使用费。我国目前遭遇的专利技术壁垒典型案

件———温州打火机案、DVD 专利使用费案、思科

诉华为案等都是这种情况。

31专利恶意诉讼。跨国公司利用自己的知识
产权优势 , 选择在国际市场上与自己具有竞争优势

的我国企业为目标 ,“无中生有”, 恶意起诉。由于

知识产权诉讼时间长 , 两三年不结案属于正常情

况 , 在这期间 , 跨国公司往往还利用媒体力量 , 制

造舆论 , 错误引导消费者 , 使被诉公司往往背着侵

权的名声 , 市场大受影响。虽然 , 最后跨国公司会

败诉 , 但其目的已经达到。

表 1　1985年—2008年国内外 3种专利授权状况 (单位 : 件)

年份
国　内

合计 发明 实用新型 外观设计

国　外

合计 发明 实用新型 外观设计

总累计 1 488 747 112 442 831 638 544 667 248 757 184 061 6 590 58 106

1985—2002 792 352 37 015 508 879 246 458 90 683 61 883 2 816 25 984

2003 149 588 11 404 68 291 69 893 32 638 35 750 615 6 273

2004 151 328 18 241 70 019 63 068 38 910 31 119 604 7 187

2005 171 619 20 705 78 137 72 777 42 384 32 600 1 212 8 572

2006 223 860 25 077 106 312 92 471 44 142 32 709 1 343 10 090

2007 301 632 31 945 148 391 121 296 50 150 36 003 1 645 12 502

2008 352 406 46 590 175 169 130 647 59 576 47 116 1 506 10 954

　　资料来源 : 国家知识产权局统计信息。

(三) 发达国家国内的贸易法案

某些发达国家的国内贸易法由于其对贸易构成

某种限制 , 因此也被认为是一种知识产权壁垒。如

美国在国内法中将知识产权与贸易结合在一起。其

中以超级 301 条款和 337 条款最具代表性。超级

301条款规定美国将对其认为对其出口商品知识产

权保护不充分的国家进行报复。337条款主要对外

国输入美国的侵犯美国知识产权的产品进行管制。

337调查的案由 , 88 %涉及专利。因此可将 337 条

款理解为一种专利技术壁垒。

随着中国制造业的发展和对美国贸易数量和品

种的不断增长 , 337调查已经成为美国市场阻止中

国企业的一道知识产权壁垒。近年来 , 美国对中国

企业进行 337调查的案件直线上升 , 中国已成为美

国 337调查的主要对象和最大受害国。由于诉讼时

间短、成本高、过程复杂 , 花费高昂 , 多数中国企

业因缺席而被判自动败诉 , 被迫退出美国市场。截

至 2009年 5月 , 美国对我国发起 337 调查共达 91

起 , 其中 76起集中于 2002年以后 , 我国已连续 6

年成为遭遇 337调查最多的国家。

二、专利技术壁垒的效应分析

专利技术壁垒的实施可分为两种情况 : 一是企

业产品技术标准不变 , 产品被征收专利使用费。二

是使用专利技术标准后 , 产品技术标准提高而增加

企业成本。其具体影响如下 :

(一) 企业产品技术标准不变 , 产品被征收专

利使用费

跨国公司的专利择时起诉及 337条款的适用结

果 , 通常使国内生产企业向专利权人支付高额专利

使用费 , 从而增加了产品的成本 , 减少了企业的利

润。以下分析此种情况下 , 企业被征收专利使用费

对出口企业及进口国市场的影响。

根据出口企业力量的大小 , 是否能影响国际市

场价格可分为两种情况 :

(1) 出口国是出口小国 , 企业出口数量的变动

不能改变国际市场价格。通常遭遇被征收专利使用

费的国家往往是发展中国家的生产企业 , 这些企业

往往力量弱小 , 不能左右国际市场价格 , 是国际市

场价格的接受者。企业被征收专利使用费后 , 其对

出口企业和进口国市场的影响 , 如图 1所示。

被征收专利使用费之前 , 出口企业在进口国的

供给曲线为 S , 需求曲线为价格线 , 企业的出口量

为 Q1 , 价格为 P1 ; 被征收专利使用费后 , 出口企

业的生产成本上升 , 而出口价格依然为 P1 , 因此

出口量降低为 Q2。生产者剩余减少 , 出口企业利

益受到影响。进口国消费者剩余也减少 , 社会福利

净损失。
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(2) 出口国是出口大国 , 企业出口量的变动可

以影响当地市场价格。如图 2所示 , 在出口企业未

被征收专利使用费之前 , 出口企业在进口国市场的

供给曲线为 S , 需求曲线为 D , 企业出口量为 Q1 ,

价格为 P1 ; 出口企业被征收专利使用费后 , 企业

成本提高 , 供给曲线左移至 S1 , 供给的减少导致

价格提高 , 价格提高导致消费者需求减少 , 需求曲

线下移至 D1 , 最后 , 导致此种商品的价格提高至

P2 , 出口量减少至 Q2。进口国消费者剩余减少。

出口国生产者剩余也减少 , 社会福利净损失。

图 1　技术水平不变、市场价格不变

条件下的专利壁垒效应

图 2　技术水平不变、市场价格提高

条件下的专利壁垒效应

综上 , 企业被征收专利使用费后 , 导致企业出

口数量下降 , 利益受损。对进出口国消费者而言 ,

其利益也受到损害。
(二) 使用专利技术标准后 , 产品技术标准提

高而增加企业成本

当产品的技术标准提升为含有专利技术的标准

时 , 出口企业为达到技术标准 , 必须使用专利技

术 , 必须支付高额专利使用费 , 从而使企业的成本

提高。但同时企业的技术水平提高 , 产品的质量和

档次相应提高 , 因此产品价格也有一定程度提高。

此种情况对出口企业和进口国市场的影响可分为两

种情况 :

(1) 出口国是出口小国 , 出口企业出口量变动

不能改变国际市场价格。如图 3所示 : 提高技术标

准前 , 企业在进口国的供给曲线为 S , 需求曲线为

价格线 P1 , 企业的出口量为 Q1 , 出口价格为 P1 ;

提高技术标准后 , 企业生产成本上升 , 供给曲线左

移至 S1 , 如果提高技术标准后的产品的国际市场

价格为 P2 , 则企业仍可维持原有国际市场出口量 ,

如果国际市场价格仅提升为 P3 , 则企业的出口量

降至 Q3。如果企业由于提高技术水平而使成本提

高过大 , 而国际市场价格又涨幅很小的情况下 , 可

能出现企业在任何出口量上 , 价格都不足以弥补平

均可变成本 , 这时企业就会停止出口。

图 3　技术标准提高、市场价格不变

条件下的专利壁垒效应

(2) 出口国是出口大国 , 出口企业出口量变动

可以改变国际市场价格。如图 4所示 , 提高技术标

准前 , 企业在进口国市场的供给曲线为 S , 需求曲

线为 D , 出口量为 Q1 , 价格为 P1 ; 提高技术标准

后 , 企业的成本提高 , 供给曲线上移至 S1 , 价格上

升 , 出口量减少。但由于产品质量提高 , 需求曲线

也上移至 D1 , 企业的出口量仍维持在 Q1 , 价格提

高至 P2。但当需求增加的幅度不大 , 如需求曲线右

移至 D2 , 则出口量下降至 Q3 , 价格提高为 P3。

图 4　技术标准提高、市场价格提高

条件下的专利壁垒效应
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　　综上分析 , 实施专利技术壁垒 , 出口企业被征

收专利使用费或提高技术标准后 , 成本上升 , 出口

数量减少 , 或有些企业可能会退出进口国市场 , 影

响企业的出口收益 , 给出口企业带来严重的利益损

失。同时 , 专利技术壁垒的实施 , 会损害进出口国

消费者的利益 , 降低进出口国消费者的福利水平。

实施专利技术壁垒的唯一受益者是专利持有人。

三、企业应对专利技术壁垒的措施

我国是贸易大国 , 2008 年出口总额 14 280 亿

美元 , 世界排名第 2 , 进口总额 11 330亿美元 , 世

界排名第 3 , 中国制造在世界贸易中的影响逐步扩

大。但是以数量扩张为主的增长方式也带来诸多不

平衡 , 导致在日益频繁的贸易摩擦中 , 美、日、欧

等围绕专利问题对我国企业提起的诉讼案件接连不

断。面对专利技术壁垒 , 出口企业应制符合自身条

件的专利战略。设立专利管理部门 , 对企业的技术

研发 , 专利申请、专利技术运用及专利纠纷等问题

进行统一管理。

(一) 加大企业研发投入 , 提高自主创新能力

首先 , 企业应加大科研经费投入 , 加强专利开

发。企业应努力使研发投入占销售总额的比例达到

5 %以上。如我国的华为公司把知识产权战略作为

企业发展战略之首 , 其核心是专利战略。从华为成

立之初就有了把销售收入的 10 %用于研发的规定

和传统。

企业中应建立专利信息中心 , 收集专利信息 ,

对与本企业产品相关的专利作分类管理。据世界知

识产权组织有关统计资料表明 , 全世界每年 90 %

～95 %的发明创造成果都可以在专利文献中查到 ,

其中约有 70 %的发明成果从未在其他非专利文献

上发表过。因此企业通过查阅专利文献 , 不仅可以

提高科研项目的研究起点和水平 , 而且还可以节约

60 %左右的研究时间和 40 %左右的研究经费。企

业可以不断地更新专利资料库 , 使企业的研发人员

了解本行业的技术发展趋势 , 为创新项目提供方

向 , 保持研究开发中的合法性。

企业要充分利用前人成果 , 通过使用已公开公

知的技术 , 在研究利用国内外先进专利技术的基础

上开发自主专利技术。企业可以通过本土化的创新

设计和组合 , 将对方的核心专利改进为更适合本土

市场的新的创新。对每一项创新方案都申请专利 ,

并在基本专利的周围设置大量原理基本相同的不同

权利要求范围的专利。通过交叉许可 , 取得发展的

空间 , 增加与跨国公司讨价还价的能力。

其次 , 对技术创新型企业进行兼并、收购也是

企业成为专利技术领袖的一种方式。对于已由国外

公司成功研发并已申请专利的核心技术 , 采取跨国

收购的方式 , 将竞争对手的专利权全部购买下来以

独占市场。比如明基收购西门子手机业务 , 从而获

得了西门子手机在 GSM 手机方面的核心专利。

2001年华立控股 (美国) 公司正式收购飞利浦集

团所属的在美国 SANJOSE的 CDMA 手机芯片及手

机整体解决方案设计部门 , 飞利浦将相关的设备、

资产和手机参考设计所涉及的知识产权全部转让给

华立 , 此外华立还获得飞利浦半导体开发的 CDMA

协议软件的独家授权 , 从而使华立集团率先成为国

内完整掌握 IT产业中核心技术的企业。因此采购

性的专利部署活动也会给企业的进一步发展缔造坚

实的知识产权基础。

中国公司也可采取技术跟随的战略 , 作为后来

者 , 紧盯市场上新的技术动向 , 密切注意竞争对手

的技术产品的研发路线 , 并在短时间内研发出产

品 , 或把原创者购买过来迅速占领市场 , 都能够省

去大量的研发经费及人力和时间 , 有效地避免了投

资失误。

中小企业人由于企业力和财力的限制 , 不可能

从事大规模的基础研究 , 应当有选择、有目的地针

对自己所欲进入的行业技术发展特点选择突破口 ,

达到成本最低、收益最高的宗旨 ; 另一方面 , 中小

企业在进入市场之前应当做好调查研究 , 如果某一

个国家存在有效专利技术的话 , 最好就不要再生产

或者向该国出口该类产品 , 而转而向其他没有在该

国申请专利保护的市场销售产品。

我国企业不仅应在国内开展专利技术开发、保

护 , 还要在全球范围内及时注册和保护自己的专利

技术。企业可通过 PCT (专利合作条约) 进行专利

国际申请 , 也可在目标市场国单独进行注册 , 从而

使竞争对手无机可乘。

(二) 积极应对专利权侵权诉讼

外贸企业出口前要认真开展知识产权调查 , 以

防无意中侵犯他人的知识产权。如果经调查存在侵

权可能 , 则可及时对产品和工艺进行修改 , 或更换

非专利方法来避开侵权 , 也可从专利权人那里取得

使用许可 , 或者与进口商取得协议 , 由进口商对侵

权行为承担责任。

面对涉外侵权诉讼 , 企业应深入了解研究国际

贸易规则及主要国家知识产权法的立法及实践 , 搜

集相关信息 , 建立知识产权预警机制尤其专利技术

壁垒预警机制 , 避免陷入专利技术壁垒而造成损
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失。当遭遇国外侵权起诉时 , 企业应通过行业协会

等组织 , 配合商务部等国家部门积极主动应对。如

针对近年来美国对我国企业频繁进行的 337条款调

查 , 我国企业应采取积极应诉措施 , 避免被缺席判

决。当遭到专利侵权指控时 , 企业应认真分析被诉

侵权产品的制造工艺或技术方法 , 寻求抗辩着眼

点 , 阻止竞争对手的专利进攻。行业协会应建立行

业应诉基金 , 以解决企业应诉资金的不足。

(三) 组建行业联盟 , 采取联合行动

面对专利标准化、标准垄断化的趋势 , 特别是

随着国外公司专利技术的垄断以及协同作战 , 我国

相关企业应以行业或相关技术为基础 , 组建专利联

盟 , 使有限的专利技术能够在更大的范围内实现共

享 , 以打破跨国公司的技术垄断 , 增强与跨国公司

谈判的力量。另外 , 组建专利联盟还有助于推动我

国技术标准的建立 , 增强我国在未来国际产业标准

中的话语权 , 打破跨国公司的标准垄断。在遭遇国

外知识产权诉讼时 , 可联合应诉以降低每个企业的

应诉成本 , 分散风险。
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